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Finances & Strategies
POURQUOI FAIRE APPEL A UN CONSEIL ?

EPISODE #3
FAITES UN DIAGNOSTIC CROISSANCE !



est un dispositif imaginé et piloté par Bpifrance qui a pour objectif de
soutenir les start-up et PME :
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1\\; EN QUOI CELA CONSISTE 2

O Prestation d’accompagnement (diagnostic et conseil) par un prestataire

@
spécialisé, sélectionné et référencé par bp|

Réaliser une analyse synthétique des fondamentaux de la start-up

Evaluer les problématiques rencontrées

Définir des axes stratégiques de croissance et d’optimisation des performances
|dentifier les solutions créatrices de valeur pour soutenir la transformation en scale-up

Définir un plan de financement adapté
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\\; POUR QUEL TYPE D’ENTREPRISE ?

Le diagnostic croissance s’adresse aux PME frangaises réalisant moins de 10 M€ de CA, quel

que soit leur secteur d’activité, qui ont démontré un potentiel de croissance et qui peuvent :

Etre & un stade charniére de leur développement avec une ambition d’optimisation et

d’accélération

Reconsidérer leur stratégie et/ou modéle économique, en ayant besoin d’un regard

expert extérieur
Avoir atteint un seuil qui limite leur potentiel de croissance

S’engager dans une levée de fonds, en assurant une meilleure compréhension du projet

d’entreprise par les futurs investisseurs
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POUR QUEL COUT ?

5 a 6 journées d’intervention pour un colt forfaitaire de 5 000 € HT dont 50 %
pris en charge directement (aprés validation) par bpl

Plus d’informations sur le site dédié : https://diagcroissance.bpifrance.fr

Organisation des missions avec Finances & Stratégies :
Une V2 journée (ou +) par semaine au sein de I'entreprise sur 6 a 8 semaines
Une approche agile et adaptée a chaque profil d’entreprise
Une forte implication de I'équipe dirigeante et des cadres clés
Une recherche pragmatique de solutions aux résultats tangibles & court terme

Une vision & moyen terme des actions & mettre en ceuvre
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POURQUOI CHOISIR FINANCES & STRATEGIES 2"

JInG Sélectionné et référencé par Bpifrance en 2019 avec une quarantaine de

- cabinets de conseil a I’échelle nationale

Une qualification dans le domaine « Stratégie et Politique d’Entreprise »

renouvelée pour 4 ans en 2020

(B Plus de 30 années d’expériences dans I'accompagnement et la direction de
1

nancesPRrEedes jeunes entreprises innovantes et de PME



https;/www.finances-et-strategies.fr
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\\; 7’3 NOS CLIENTS EN PARLENT !

Témoignage d’ICODIA sur le site dédié de bp|

|ICODIA Network Integrity (Cesson-Sévigné - 35)
Data Center Tiers IV Iso 27001 et logiciels d bersécurité -
ata Center Tiers IV Iso et logiciels de cybersécurité %U B Ut e

14 salariés

'Le diagnostic a permis d'identifier dans le détail la clientele sur lagquelle nos efforts devaient se concentrer et a mis en perspective la mise en
fonction d'un veritable service commercial structuré avec des objectifs par segment de client. Une roadmap a &te mise en place pour rattraper
le retard dans ce domaine et atteindre en 5 ans un chiffre d'affaires 8 fois plus important en doublant seulement nos effectifs. Je pense que

nous allons gagner quelgues decennies grace a cet audit.”
Raphael ANGLERAUX et Emeric COCAULT, Dirigeants

https://www.icodia.com/




Rencontrons nous !
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Finances & Strategies

contact@finances-et-strategies.fr
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